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A TRAVES DE UNA RED DFE 800 PARTNERS

Ontrack Espana espera alcanzar
una cuota del 507% en la recuperacion
de datos en cinco anos

ras gestionar durante una década el mercado

espanol desde la oficina central de Londres, la

empresa de recuperacion e investigacion de

datos Ontrack. decide a principios de este ano
abrir oficina en Espana. Si objetivo ahora es desarrollar
una red de 800 partners de servicios, principalmente
empresas de mantenimiento de informatica, con buenos
equipos técnicos y cartera de clientes.

En los altimos cuatro afios, nuestro pais
ha reducido la brecha en implantacién
de nuevas tecnologias con la media de la
UE y tiene un mercado de recuperacién
de datos con un alto potencial de creci-
miento. Ante esta situacién, Ontrack ha
decidido instalarse fisicamente en Espana

Nicholas Green, responsable de Ventas
da Ointrark lharna

ESPANA NO TENDRA
UN LABORATORIO DE

CAMARA LIMPIA

Ontrack no prevé montar laboratorio de
camara limpia en el corto plazo en Espana.
Las razones, segun explica Nicholas Green,
responsable de Ventas de Kroll Ontrack Ibe-
ria , “son no encarecer los costes y no diluir
la calidad del servicio. Si a medio plazo, las
ventajas superan los inconvenientes, se po-
dria reconsiderar la decision. Pero en estos
momentos con el objetivo de dar el mejor
servicio al mejor precio, los clientes espario-
les se van a beneficiar de las economias de
escala y de la total cobertura tecnoldgica del
centro de Londres”.

para incrementar su presencia en nuestro
pais donde lleva tl’.lL‘.liﬂl'ldO una década
desde su centro operativo de Londres.
“Consideramos que ¢l fortalecimiento de
la presencia en Europa occidental, una
vez establecidas las ohcinas en Alemania
v Francia, pasaba por rener presencia
fisica e Espafa”, indica Nicholas Green,
responsable de ventas de Ontrack Iberia.

Actualmente, la situacidn del mercado
de recuperacion de datos en Espafia se
caracteriza por l.t presencia L!L' Pl"-;ll(‘ll-‘xll\
operadores locales, por un volumen de
negocio ruf.laltlll y ]‘n:T' SEr un mt'ﬂ.ldu
opaco, con una oferta de soluciones

productos reducida y de cardcter bdsica-
Mente reactivo

Cercania al cliente

La implantacién de la oficina en Esparia
“nos va a permitir satisfacer mejor las
necesidades de los clientes, especialmente
las grandes empresas y organismos gu-
bernamentales. En estos casos, es impres-
cindible tratar con empresas instaladas en
el pafs, con gran agilidad operativa, que
garanticen los envios, que den seguridad y
transparencia en las operaciones”. Ademis,
los clientes espafioles se van a benefciar
de la pru.\'nmijud y contardn con el apoyo
tecnoldgico de un equipo de unos 20 pro-
fesionales desde Londres.

Actualmente, Ontrack Espana se en-
cuentra inmerso en un proceso de infor-
mar y educar principalmente a las gran-
des empresas del IBEX 35 asi como a
otras grandes y medianas empresas, en las
mejores practicas en recuperacion de da-
tos. “Proponemos la realizacién de audi-
torias de las politicas de recuperacién de
datos en dichas empresas para potenciar
pricticas preventivas, asi como la realiza-
cién de auditorias de sistemas”, indica
Green.

Red de partners

Ontrack Espafa desarrollard un red de 800
partners, principalmente empresas  de
mantenimiento de informdcica, que cuen-
ten con un buenos equipos técnicos y am-
plia cartera de clientes. Asimismo, Ontrack
hard efecriva en nuestro pais la excelente
relacion que mantiene con los principales
fabricantes de hardware (IBM, HP, Dell,
Toshiba v Hitachi) v de soltware come
Microsott

Una vez implantada la red de partners,
nuestro objetivo es alcanzar a medio plazo
una cuota de mercado superior al 50% en
Espana en cinco anos



